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采购公告
经批准，现就东莞理工学院城市学院国际贸易立体化仿真沙盘实训系统采购项目（采购编号DGUT-CG-150515   ）进行公开招标，欢迎欢迎具有相关经营范围资质和能力的国内供应商参加本次采购。
索取采购文件时间：2015年6月 19 日至  6 月25 日（节假日除外）。
索取文件地点：东莞理工学院城市学院行政楼 315房 。 

索取文件时应提供以下资料：
  （一）投标人的条件：
1、在中华人民共和国境内注册并具有相关项目内容的经营范围。
2、投标人参加政府采购活动近三年没有违法记录，并遵守政府采购法律、法规。
 (二)  提供资料
1、营业执照副本原件及正本复印件一份（加盖公章）。
2、税务登记证副本原件及正本复印件一份（加盖公章）。
3、有效授权委托书原件。
4、代表人身份证复印件及授权人身份证复印件。
四、接受投标文件及标投时间、地点
接受投标文件时间：2015年 6 月30日下午5：30分之前；地点：东莞理工学院城市学院315房； 

计划开标时间、软件演示时间：另行通知；地点：东莞理工学院城市学院315房； 

开标时，供应商必须有法定代表人或其委托代理人参加（应提供授权委托书原件）。
五、联系电话：0769-23382668         联 系 人：徐老师
特此公告
东莞理工学院城市学院
2015 年6月18 日
采购邀请函
各有关供应商：
经批准，现就东莞理工学院城市学院国际贸易立体化仿真沙盘实训系统采购项目（采购编号DGUT-CG-150515）进行公开招标，欢迎欢迎具有相关经营范围资质和能力的国内供应商参加本次采购。
一、采购货物及要求详细见用户需求。
报名时间：2015年  6月 19 日至  6月 25 日（节假日除外）。报名地点：东莞理工学院城市学院行政楼315室。
索取文件时应提供以下资料：
  （一）投标人的条件：
1、在中华人民共和国境内注册并具有相关项目内容的经营范围。
2、投标人参加政府采购活动近三年没有违法记录，并遵守政府采购法律、法规。
 (二)  提供资料
1、营业执照副本原件及正本复印件一份（加盖公章）。
2、税务登记证副本原件及正本复印件一份（加盖公章）。
3、有效授权委托书原件。
4、代表人身份证复印件及授权人身份证复印件。
四、接受投标文件及标投时间、地点
接受投标文件时间：2015年 6 月 30 日下午5：30分之前；地点：东莞理工学院城市学院行政楼315室； 

开标时间：另行通知；地点：东莞理工学院城市学院行政楼315室； 

开标时，供应商必须有法定代表人或其委托代理人参加（应提供授权委托书原件）。
五、联系电话：0769-23382668              联 系 人：徐老师
六、注意事项
本次采购，供应商可以对其中一个包进行报价，或者就所有包进行报价。
从签定合同之日起，成交供应商必须按照采购要求、货物、日期进行交货。
货物要求
所有货物均需上门交货、安装、施工、调试，含一切必需辅材。均需提供包修、包退、包换等售后服务。
所有货物都必须全新、原装。符合国家质量检测标准或具有国家出口商品检测合格证明。
每件货物包装箱内附一份详细清单及质量合格证。
报价要求
报价应包括：
设备材料购置费（含一切必需辅材）；
安装、施工、调试、运输费；
售后服务费。
以上报价为交钥匙价，含一切税费，以人民币为报价和结算货币。确定成交供应商后，成交供应商不得以任何理由追加材料和辅材等费用。
开出的所有票据（增值税专用发票）应与成交供应商的名称一致。
若报价合计与明细不符，以合计为准，小写与大写存在差异，以大写为准。（如供应商不接受此规定，视为放弃本次谈判）。
供应商报价文件中只能有一个报价，超过一个报价其报价文件无效。
七、投标文件
供应商应提供以下投标文件正本一份和副本三份。正、副本内容完全一致，一旦正本与副本有差异，以正本为准。一份正本与三份副本必须密封包装，缺少份数的报价文件无效。
投标文件包括以下内容：
投标承诺书；
报价总表（只报总价，不报品目详细价）；
货物清单及详细报价（含品牌、型号、配置、数量、单价、合计等）；
货物交货期及安装；
付款方式；
售后服务措施及承诺；
从业人员及技术人员状况；
资格证明材料，包括营业执照、税务登记证、法定代表人授权委托书、法定代表人及委托代理人身份证明、经营业绩等；
其它优惠条件或需说明的其他内容。
投标文件必须是书面打印并装订成册，并保证不会出现掉页漏页现象，正本每页必须盖有法定代表人或委托代理人签字和法人单位公章，副本盖骑缝章，否则一切不良后果由供应商负责。电报、电话、传真、电子文档形式的投标文件概不接受。投标文件必须在规定的时间前送至谈判地点交东莞理工学院城市学院行政楼315室签收，迟到者拒收。供应商递交谈判文件后，不得撤回谈判文件。提交的投标文件必须按要求密封好，否则拒收，并取消资格。
八、评标
（一） 本次招标，采用综合评分法评标。综合考虑以下因素确定成交供应商：企业资质、设备条件、信誉、业绩；货物的用料规范标准、设计水平、制作工艺、交货期、安装期、付款方式、售后服务承诺及措施、其他优惠条件；货物报价等。
综合评分法评分因素和权重分值
根据评标原则，所有投标文件的评分按商务标、技术标、价格标三个部分分别打分的方式进行。
评标总得分=商务得分+技术得分+价格得分
评分因素分值表如下：
	序号
	评分内容
	评分标准
	分值

	商务部分（满分20分）

	1
	投标人实力
	投标人具有软件企业认定证书3分，没有不得分。
投标人具有相类似产品著作权或软件产品登记证书得2分，没有得0分。
获得省级或以上民营科技企业认证证书或高新技术企业认定证书的，得3分；获得市级民营科技企业认证证书或高新技术企业认定证书的，得1分；无得0分。（须提供相关证明材料）
注册资金≥500万元，得1分，＜500万得0分。
	9分

	2
	同类项目经验
	2011年以来投标人完成相类似业绩，单个合同金额15万以上，每个得1.5分；单个合同金额10-15万的，每个得1分；单个合同金额10万元以下的，每个得0.5分。（须同时提供合同复印件，原件备查。）最高得9分。
	9分

	3
	服务机构
	投标人在东莞市注册的服务机构得2分，在广东省内有注册的服务机构得1.5分，其他地区注册的得1分。（提供相关证明文件）
	2分

	技术部分（满分40分）

	1
	产品品牌、及技术性能等指标
	对投标的技术参数、配置及主要功能，类似项目使用经验、技术成熟性、先进性、安全性，及其使用便利、易于维护等情况进行评审。优(8-6﹚分、良（5-3﹚分、差(2-0)分。
	8分

	2
	技术响应情况
	对投标人所投产品是否满足招标文件设备技术参数要求情况进行综合评分。优(20-13﹚分、良(12-6﹚分、差(5-0)分进行评审。
	20分

	3
	方案总体评价
	对投标人的实施方案、项目管理体系、实施计划及安装、调试、培训方案，安排本项目的专业人员名单及技术资格等方面进行对比评分。清晰完整(7-4)分、一般(3-1﹚分、差(1-0)分进行评审。
	7分

	4
	售后服务方案
	根据投标人售后服务方案，服务计划，承诺服务响应及到达时间等进行综合评价。优(5-3﹚分、良(3-1﹚分、差(1-0)分进行评审。
	5分


（2）价格评分：价格得分满分为40分，价格得分计算方式如下：将评标委员会修正后的所有有效投标的投标价格, 取满足招标文件要求且投标价格最低的投标报价为评标基准价，其价格分为满分。其他投标人的价格分统一按下列公式进行计算：
投标报价得分=(评标基准价/投标报价)×价格权值(40%)×100，算出所有合格投标人的价格得分。
确定成交供应商后三个工作日内由东莞理工学院城市学院采购中心发出《中标通知书》
九、合同的签订和履行
（一）成交供应商不得将成交项目转让他人，也不得将成交项目肢解后转让他人。
（二）收到成交通知书后，成交供应商与使用方按通知要求签订合同。合同签订的依据为谈判文件、报价文件、谈判记录及补充说明等。
合同签订后，供需双方应严格按合同履行。由使用方验收。
十：付款方式
   货物到达招标人指定的地点且安装、调试完毕，经招标人验收合格、办理完全部验收手续后，向中标供应商支付合同总价的95%，余款待质保期满一年再支付。
附件：
用户需求书
投标文件格式
1、投标承诺书
2、商务技术条款偏离表
3、报价总表
4、货物明细表
5、售后服务措施和承诺
6、从业人员及其技术资格一览表
7、其它资格证明材料


用户需求书
项目背景
为实现建设目标，本次招标拟采购清单如下：
	序号
	项目名称
	需求

	1
	国际贸易立体化仿真沙盘实训系统
	详见配置需求

	2
	国际贸易业务模拟仿真实验室基础环境
	业务流程数据整合系列单据
模拟实验室纲要
模拟实验室操作指导书及操作用空白单证
（应知应会）
实验室典型案例
出口商品成本换算及报价计算范例
配套资料；展板背景资料
谈判礼仪等资料；商务谈判要则
实验室简介词；实习相关材料
翻板资料；模拟通关样章
国际贸易机构部门标志牌
国际贸易实训经典案例
世界地图一张


配置需求：《外贸商品与外贸业务实训软件》
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软件简介
《外贸商品与外贸业务实训》软件是以《教育部关于全面提高高等职业教育教学质量的若干意见》为指导，在全国外贸业务员考试中心、全国外经贸教育指导委员会、外贸企业的知名专家及有关院校"双师型"教师的指导下共同研发而成的一套提高外贸商品与外贸业务实训技能的实训教学软件,旨在提高相关院校外贸业务教学水平及培养优秀的外贸业务员。
本软件所拥有的功能和丰富的资源（实训目标、视频、音频、图片、课件、案例及文字资源）在目前国内外贸业务实训软件中独树一帜。软件以真实工作任务及其工作过程为依据，整合、序化实践教学内容，根据企业发展需要和完成职业岗位实际工作任务所需要的知识、能力、素质要求，选取实训教学内容，科学设计学习性工作任务，融“教”、“学”、“练”、“考”、“评”五大模块为一体。该软件采用了独特的仿真场景式的沙盘实训模型，把教学内容、外贸业务流程和模拟实训进行紧密结合，所采用的资料、图片及单证内容丰富，包括文字、图片、视频、动画等，以真实案例为依据，而且操作简单，能使学习者更直观更方便的学习掌握外贸业务流程。同时紧跟全国外贸业务员考试，提供了练习及考试功能，可自行建立和管理题库，自行组卷，可与全国外贸业务员考试衔接, 模拟全国外贸业务员考试或作为作业练习、期末考试等。
二、主要特色
权威性：由全国外贸业务员考试中心支持，全国外贸业务员专家委员会、全国外经贸教育指导委员会专家领衔合作指导开发。
严谨性：所有的视频实训都是从现场采集的，经过专家审核后入库。
合法性：软件题库包括全国外贸业务员考试题库是全国外贸业务员专家委员会专家出的试题，拥有著作权。
★符合全国外贸业务员培训和认证使用 ，能配合外贸业务员考证
融“教”、“学”、“练”、“考”、“评”五大模块为一体。
以真实工作任务及其工作过程为依据整合、序化实践教学内容。根据实际的岗位职能，结合教学规律，通过不同的岗位角色串联起整个知识体系。
外贸业务知识讲解模块：对外贸业务中涉及的知识点进行深入的讲解。
外贸商品教学模块：专门有对外贸业务中涉及的主要商品及其属性进行讲解。
强大的制单实训模块：以一线真实企业案例为背景材料，根据要求训练整套单据或单张单据填制。
独有的外贸业务电子流程沙盘实训，综合实训采用工作流技术，使实训的安排管理及业务流程，使得实训管理更方便、灵活。
★ 考试模块：可自行建立和管理题库，自行组卷，模拟全国外贸业务员考试或作为作业练习、期末考试等，符合全国外贸业务员认证使用，学生能进行考前强化训练。
★ 软件题库包括全国外贸业务员考试题库。
★内容及时刷新，每学期一次。教学内容每年有刷新，题库同步刷新。
采用asp.net开发的B/S系统架构，把程序安装到Web服务器，通过客户端的浏览器进行访问。
采用独特优化的数据存储结构，使得软件运行速度快速，数据安全性高。而且可通过软件管理平台方便的进行数据备份和还原。
★配套《外贸业务理论与实务》教材。
与CCTB报关、IDTP报检、IFFB货代实训软件数据互通交换
三、功能特点
本软件融“教”、“学”、“练”、“考”、“评”五大功能为一体。
“教”：本软件重视学生在校学习与实际工作的一致性，配合教师有针对性地采取任务驱动、项目导向、课堂与实习地点一体化等模式进行实训教学；教师同样可以利用本软件，运用案例分析、分组讨论、角色扮演等教学方法，引导学生积极思考、乐于实践，提高教学效果。
“学”：学生可以利用本软件提供的大量实际工作视频资料，足不出户即可体会到实际工作的场景，阅读教材、实际案例等教学相关资料。
“练”：学生在利用现代教育技术和虚拟现实技术建立的虚拟企业、虚拟项目等仿真教学环境下，进行外贸商品和外贸业务各个环节实际训练，包括各个单项技能和综合技能。
“考”：本软件不但结合企业实际要求设计了考核题目，而且针对全国外贸业务员资格考试准备了丰富的练习题，有助于学生外贸业务员资格证书的考取。
技能训练题目全部来源于企业提供的实际工作中真实案例、外贸业务员及从业人员经常遇到的问题，同时兼顾外贸业务员资格考试需要。 
“评”：本软件附带有符合企业人才标准、符合实际工作需要、符合全国外贸业务员资格考试的相关考核内容及考核模式。  
四、运行环境
    本软件为B/S（浏览器/服务器）结构，可轻松架构于实验室、校园网或外网。具体
	
	硬件环境
	软件环境

	客户端
	达到或超过以下条件：
 P3 1.0G CPU、256M内存、
	Windows 2000 、Windows XP或以上版本操作系统，IE浏览器要求5.1或以上

	服务器端
	达到或超过以下条件：
 P4 2.0G  CPU、1G内存、
	Microsoft Windows 2000 Server + IIS 或以上版本操作系统、Microsoft SQLServer2000、.net 框架2.0


五、软件功能参数
功能参数：功能主要介绍教学库（包括国贸基础知识、外贸商品知识）、练考平台(历年外贸、单证试题)、资料库、外贸业务综合实训等部分。
国贸基础知识：内容包括国际贸易业务流程及基础知识（交易磋商、签订合同、履行合同、外汇核销、出口退税）、国际贸易术语、货款结算方式（国际结算方式、国际结算附属方式、国际结算融资业务）、货物运输（国际货物运输方式、办理运输手续）、货物保险、报关报检等环节过程。
外贸商品知识：内容包括了我国国际贸易比准最主要的纺织品、五金、箱包、鞋类、工艺品、其他六大类商品的商品知识介绍，内容包括了产品介绍、产品工艺流程、相关业务单据、材料数据、性能指标数据等几十项业务信息点，属于目前国内最丰富的商品内容介绍。
单元练习：包括了国际贸易流程测试、国际贸易术语测试、货款结算方式测试、运输测试、保险测试、报关报检测试、磋商环节、发运环节、收汇环节退税环节等流程测试。
流程设计：采用流程图的方式，围绕CIF、CFR、FOB贸易术语和信用证、托收、汇付等付款方式按照序化环节进行流程实训，并在流程实训中有信息提示内容，指导学生完成流程实训 。
单据填制：以一线真实业务材料为背景材料和外贸商品材料内容，提供相关单证的模板上进行填制实训。教师可在进行计算机辅助评定的基础上，对学生的作答情况进行批改。
练考平台：结合全国外贸业务员考试，提供了练习及考试功能，系统题库由全国专家组组织提供，任课教师可自行管理题库，有自动和手动两种组卷方式，可根据难度、知识点、素材类型进行试卷设置，并可设置是否可查阅答案，可作为作业练习、期末考试等使用，也可模拟报关员考试。
A、教师可随时就试卷对某班级进行发布和取消发布操作，操作灵活。
B、成绩查看：教师可查看到某试卷某班级学生的成绩及其作答情况。
C、客观题采用计算机改卷，准确省时，主观题才用计算机预判，教师辅助方式。教师可以设置学生提交后查阅自己的分数及正确答案。
D、包含历年全国外贸业务员考试真题试卷和全国外贸业务员专家委员会专家出的模拟练习。
综合实训：
A、沙盘式实训，采用仿真场景式实训模式，可采用多种角色切换实现外贸业务互动式实训。在沙盘中，学生根据各自角色业务范围进行仿真实训，可实现进口商、出口商、进口地银行、出口地银行、供应商、货代公司、海关、商检局、外管局、国税局、保险公司十一个部门角色互动业务工作实训，可根据业务内容变换角色，才设置角色计算机自动通过，也可以安排学生扮演互动。
区域功能介绍
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	进口商或者出口商办理该票业务的相关操作，包括制单等
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	办理开证及结算等相关业务
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	出口商进行货物采购
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	办理货物运输相关工作
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	办理投保
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	进行货物的报检手续
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	进行货物的报关手续
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	办理出口收汇核销
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	到国税局办理出口退税
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	进口商提取货物


B、以企业提供的真实案例材料为基础改编作为题目材料，根据题目要求进行实训。
C、综合实训根据不同业务背景涉及不同的业务流程，可实现包括单据填制、审单、各业务流程流转等业务操作实训。
D、系统将全面记录用户操作时的环节次序及每个环节的操作结果，并将由计算机判断初步生成实验结果，并结合学生实训感受，最终可生成实训报告。教师可看到各个小组的实训报告情况，可根据小组的实训情况进行评定。评定后，可让学生查看正确的实训答案。
E、角色设置：角色设置有随机自动分配及手动分配方式。
其他部分
1）、自由设置年级信息、专业信息、班级信息。
2）、能采用软件自动生成账号和EXCEL表导入方式增加学生信息，可单个添加和批量添加。
3)、班级与教师关联，满足教务管理规律，规范教学工作。
4）、数据备份还原：可对软件的所有存储数据进行压缩备份和还原恢复。
六、部分截图
[image: image12.png](]
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教学库分国际基础知识及外贸商品知识
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图：环节练习
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图：详细的单证讲解
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图：制单训练列表
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图：拣单训练
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图：历年试题列表
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图：综合实训界面
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HAN JIN CHEMICAL CO.LTD

333, KOCHUN-DONG, UIWANG CITY, KYONGGI-DO REPUBLIC OF KOREA
TEL:82-31-428-2852 FAX : 82-31-456-3031

U.R.L : www.hici.co.kr E-mail : benten97@hjci.cokr

Sales Contract
To :HANJIN(TIANJIN) CHEMICAL CO., LTD NO : HIT3-090203
WUHAIROAD, TIEDA, 301600, TIANJIN, CHINA DATE : FEC. 3RD, 2009
Attn + M. Chrisine Chao
TEL)86.22-59526807 / FAX)S6-22-59516805
From : HAN JIN CHEMICAL CO.,LTD.
333, Kochun-Dong, Uiwang Ciy, K
Weare high

Commodity : Paint & Paint Materials

Packing  : 1SL Steel export standard UN Can

Destination : Xingang Port China

Payment Te: T/T Payment Within 60days after shipment

Trade Term  CIF Xingang, China

LIC Advisin : INDUSTRIAL BANK OF KOREA (ANYANG BRANCH)

(Collecting 1 No. 696-95, Anyang-dong, Manan-gu, Anyang-City, kyeonggi-do, Rep of Korea
Account No: 117-001396-56-00014  Branch Code : 117

Allowance : 5% More or less in quantity & amount should be allowed according to beneficary's conditions.

Transportat : By Occan of 201t Dry containers Shipment

ETD: FEB. 6THl, 2009 ETA: FEB. 7TH, 2009

DESCRIPTION

VILON 16003 C 2790.00 510 x«, TSD_ 22.599.00
SILVERLUX SNC 111.00 KG USD 682 usD  757.02





图：背景材料
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11 35 Sellers: [CHINANATIONAL SCIENTIFIC INSTRUMENT) EN |ABBAS BIN HAIDER GEN TRADING LLC
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The sellers agrees to sell and the buyer agrees to buy the undernentioned goods on the terms and conditions stated below
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图：实训报告
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综合实训 部分流程
备注：所供设备参数不符合招标文件中带“★ ”要求的，将被视为无效投标。

报价文件格式
格式一   投标承诺书
致：东莞理工学院城市学院采购中心
（一）根据贵方为                                                          的采购邀请，现提交下列文件正本__________份和副本        份：
投标承诺书；
商务技术条款偏离表；
报价总表；
设备清单及详细报价（需列明品牌、产地、型号、配置、单价、合计等）；
货物详细设计方案及交货期； 
付款方式；
售后服务措施及承诺；
从业人员及技术状况；
资格证明材料，包括营业执照、税务登记证、法定代表人授权委托书、法定代表人及委托代理人身份证明、经营业绩等；
其它优惠条件或需说明的其他内容。
（二）报价¥              元，大写（人民币）                                。
（三）我方将按采购邀请函的规定履行合同责任和义务。
（四）递交谈判文件后我方不撤回谈判文件。
（五）与本次谈判有关的一切正式往来通讯请寄：
地址：                                         开户行：                          

电话：                                        帐户名称：                       

传真：                                            帐号：                        

电子函件：                                   

供应商名称：                        

法定代表人或委托代理人签字：                

（公章）
日期：                              

格式二  商务技术条款偏离表
	招标文件内容
	招标文件条款
	投标文件条款
	偏离情况
	备注

	资格条件
	
	
	
	

	交货日期
	
	
	
	

	付款方式
	
	
	
	

	用户需求
	
	
	
	

	★号条款
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


注：投标人必须严格按照此表格，逐条如实对照填写；若无明确填写偏离情况、填写不实或与其所提供的其它商务资料不符等将可能导致废标。
投标人名称（盖公章）：
投标人法定代表人或受委托人（签名）：  

日      期：
格式三  报价总表
                                                            报价单位：元人民币
	序号
	报价
	其  中
	交货期

	
	
	设  备
购置费
	安装调试费
	售后服务及培训费
	税费
	其它费用
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	投标总价￥              大写：


投标人名称（盖公章）：
投标人法定代表人或受委托人（签名）：  

日      期：
格式四  报价明细表
	序号
	名称
	型号/规格
	数量
	原产地/

制造商名称
	单价
	总价
	备注

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	总价
	


注：1、详细分项报价必须提供相应的品牌、规格型号、产地、单价、数量、小计、合计等详细信息。
2、如果单价和总价不符时，以单价为准，修正总价。
投标人名称（盖公章）：
投标人法定代表人或受委托人（签名）：  

日      期：
格式五 售后服务措施和承诺
供应商名称（公章）：
	安
装
调
试
售
后
技
术
维
护
服
务
	

	
	

	交
货
期
	


法定代表人或委托代理人签字：
日期：      年    月    日
格式六 从业人员及其技术资格一览表
供应商名称（公章）：
	序号
	姓 名 
	职 位 
	持何种资格文件 
	 发证日期及部门
	 从事本工作时间

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


投标人名称（盖公章）：
投标人法定代表人或受委托人（签名）：  

日      期：
格式七  其它资格证明材料
其它资格证明材料，包括营业执照、税务登记证、法定代表人授权委托书、法定代表人及委托代理人身份证明、经营业绩等；其它优惠条件或需说明的其他内容。
投标人名称（盖公章）：
投标人法定代表人或受委托人（签名）：  

日      期：
1

